
FIRMENKUNDENBETREUUNG

AUF DEN 
PUNKT.
VON ANFANG AN 
GUT BERATEN.



www.sparkasse-beckum.de



UNSERE 
FIRMENKUNDEN-
BETREUUNG 
AUF DEN PUNKT
GEBRACHT.

AUF DEN 
PUNKT.
VON ANFANG AN 
GUT BERATEN.



„WIR STEHEN IHNEN 
IN ALLEN FINANZWIRT-
SCHAFTLICHEN FRAGEN 
ZUR SEITE – LANGFRIS-
TIG, VOR ORT, SCHNELL 
UND ZUVERLÄSSIG.“
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A Auf dem Foto v. l. :
Jürgen Wenning, Vorstandsvorsitzender, Sparkasse Beckum-Wadersloh 
und Stefan Bürger, Mitglied des Vorstandes, Sparkasse Beckum-Wadersloh

IHR ALLFINANZPARTNER
VORWORT

Je nachdem, welche Wettbewerbsstrategie Sie verfol-

gen, welche Produkte und Dienstleistungen Sie anbie-

ten, wie breit gefächert Ihre Kundenstruktur oder Ihr 

Unternehmen im Markt positioniert ist – Sie berück-

sichtigen eine Vielzahl von Einflussfaktoren. 

Ihre Einzigartigkeit als Unternehmen spie-

gelt sich in Ihrer Vision wider. 

UNSERE TRADITION 
Wir unterstützen Sie als vertrauens-

voller und professioneller Partner bei 

der Entwicklung und Umsetzung der 

erforderlichen Maßnahmen – damit 

Ihre Vision Realität wird. Ihre Ziele und 

Wünsche sind die Basis unserer gemeinsa-

men, auf langjährige Partnerschaft ausgelegten 

Handlungen. Unser Verständnis einer Partnerschaft be-

ruht hierbei auf Vertrauen, regelmäßigen Gesprächen 

und strategischer Kooperation. Wir bieten Ihnen neben 

einem umfangreichen Spektrum von Finanzdienstleis-

tungen ein breites Netzwerk an Kooperations- 

und Verbundpartnern zur Realisierung Ihrer 

regionalen, nationalen und internationa-

len Strategie. 

IHRE VORTEILE 
Unsere Empfehlungen und Lösungen 

orientieren sich an Ihrer Vision. Wir be-

trachten Ihr Unternehmen ganzheitlich 

und stehen jederzeit für Ihren Erfolg zur 

Verfügung.

„WIR VERWANDELN 
MIT IHNEN IHRE VISION 
IN STRATEGISCHE UND 
FINANZIELLE SICHER-
HEIT.“

JÜRGEN WENNING
Vorstandsvorsitzender

STEFAN BÜRGER
Mitglied des Vorstandes

5



KAI-UWE KNAPHEIDE
Geschäftsführer

KNAPHEIDE GMBH 
HYDRAULIK-SYSTEME
in Beckum

„ Die Sparkasse Beckum-Wadersloh ist unser kompetenter, moderner 
und verlässlicher Ansprechpartner für maßgeschneiderte Finanzierungs-
formen seit mehr als 50 Jahren. Als Finanzpartner der Beckumer Industrie  
fördert die Sparkasse Beckum-Wadersloh auch Innovationen und Visionen 
weit über das Finanzierungsgeschäft hinaus.“
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MATTHIAS BRUNOTTE 
Bereichsdirektor Firmenkunden

Telefon: 02521 27-312

firmenkunden@sparkasse-beckum.de

A Auf dem Foto v. l. :
Kai-Uwe Knapheide, Geschäftsführer, Knapheide GmbH Hydraulik-Systeme
und Matthias Brunotte, Sparkasse Beckum-Wadersloh

GANZHEITLICHE LÖSUNGEN
WIR BERATEN SIE UMFASSEND, GANZ AUF IHRE ZIELE ZUGESCHNITTEN

Die Firmenkundenbetreuer Ihrer Sparkasse kennen die 

Region, Ihr Unternehmen und die täglichen Herausfor-

derungen, die an Sie gestellt werden.

Gemeinsam mit Ihnen entwickeln wir ganzheit-

liche Lösungen, die individuell auf Ihren 

Geschäftszweig zugeschnitten sind. Als 

Hausbank vor Ort begleiten wir die 

gesamte Entwicklung Ihres Unter-

nehmens und bieten das komplette 

Leistungsspektrum eines modernen 

Kreditinstituts. 

Auch Ihre privaten Finanzangelegen-

heiten lassen wir dabei nicht außer Acht. 

Und dies immer mit unseren Spezialisten vor 

Ort. 

Ein besonderes Markenzeichen ist unser Sparkassen-Fi-

nanzkonzept, durch das wir zusammen mit Ihnen in-

dividuelle Lösungen erarbeiten. Das bedeutet: Für alle 

Ihre Bankgeschäfte gibt es einen Ansprechpartner. Er 

koordiniert als Ihr persönlicher Berater Ihre 

unternehmerischen und privaten Anliegen 

– und das in jeder Unternehmens- bzw. 

Lebensphase. 

Denn die Grenzen zwischen der ge-

schäftlichen und privaten Sphäre sind 

oft fließend. Meine Kollegen 

und ich freuen uns auf die 

gemeinsamen Gespräche, 

auch gerne außerhalb 

unserer Öffnungszeiten.

„WIR SIND IHRE 
INDIVIDUELLEN 
BEGLEITER IN ALLEN 
UNTERNEHMERISCHEN 
UND PRIVATEN 
FINANZDINGEN.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT
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BERND EßER
Geschäftsführer

BERIEF FOOD GMBH
in Beckum „ Mit unserem Standort in Beckum setzen wir auf Regionalität.

Dabei ist die Sparkasse Beckum-Wadersloh ein wichtiger Partner
in allen Finanzfragen. Wir sind sehr zufrieden.“

8



A Auf dem Foto v. l. :
Sven Becker, Sparkasse 
Beckum-Wadersloh und
Bernd Eßer, Geschäftsführer, 
Berief Food GmbH 

SVEN BECKER 
Firmenkundenberater

Telefon: 02521 27-313

firmenkunden@sparkasse-beckum.de

„MIT UNSERER
BEGLEITUNG KÖNNEN 
AUCH KLEINE FIRMEN
ERFOLGREICH IM
AUSLAND PROFIT 
MACHEN.“

„WIR KOMBINIEREN 
FÜR SIE ÖFFENTLICHE 
FÖRDERMITTEL MIT 
UNSERER HAUSEIGENEN 
FINANZIERUNG.“

Ihr Unternehmenserfolg hängt von vielen Faktoren ab. 

Erfolgreiches Management der Finanzen ist einer die-

ser Bereiche. Hierzu sind Ihre Firmenkundenberater die 

zuverlässigen Partner. Ob Sie in Geräte, Betriebsmit-

tel, Maschinen, den Fuhrpark oder Immobilien 

(Verwaltung, Lager, Produktion) investieren 

wollen – über den Erfolg Ihrer Investition 

entscheidet immer auch das richtige Fi-

nanzierungskonzept. 

ÖFFENTLICHE MITTEL 
Im Rahmen Ihrer Unternehmensfinan-

zierung sind öffentliche Fördermittel ein 

wichtiger Baustein, mit dem wir Sie bei der 

Erreichung Ihrer unternehmerischen Ziele unterstützen 

möchten. Öffentliche Mittel werden häufig nicht direkt 

an Unternehmen vergeben, sondern über die Hausbank  

beantragt und abgewickelt. 

Mit einer aktiven Einbindung der Fördermit-

tel durch Ihren Firmenkundenberater bie-

ten wir Ihnen sinnvolle Kombinationen 

mit hauseigenen Finanzierungsmitteln 

und somit individuelle und innova-

tive Lösungen für Ihr Unternehmen. 

Neben einer Reduzierung der 

Zinsbelastung können auch 

Tilgungszuschüsse die Fi-

nanzierung erleichtern.

KREDITE UND ÖFFENTLICHE MITTEL
MIT UNS DAS RICHTIGE FINANZIERUNGSKONZEPT

Mehr Beratung

PLUSPUNKT
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HUBERTUS BEUMER
Geschäftsführer

B LOGISTIK GMBH
in Beckum

„ An der Zusammenarbeit mit der Sparkasse Beckum-Wadersloh 
schätzen wir die Zuverlässigkeit, die Flexibilität und die 
Professionalität der Arbeit. Herr Scholz ist lösungsorientiert und 
kundenorientiert.“
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A Auf dem Foto v. l. :
Hubertus Beumer, Geschäftsführer, B Logistik GmbH
und Andreas Scholz, Sparkasse Beckum-Wadersloh

„WIR ERWEITERN 
IHREN SPIELRAUM 
DURCH ALTERNATIVE  
FINANZIERUNGS-
FORMEN.“

ALTERNATIVE FINANZIERUNGSFORMEN
ERFOLGREICHE UND INTELLIGENTE LÖSUNGEN

Neben dem Darlehen als klassischem Finanzierungs-

weg haben sich weitere erfolgreiche und intelligente 

Lösungen bewährt. Dazu zählen Leasing, Factoring 

oder auch Mezzanine- bzw. Beteiligungskapital. 

LEASING
Ob Fahrzeuge, Immobilien, technologi-

sche Ausstattung, Software oder Ma-

schinen – mit unseren Leasingmodel-

len bringen Sie Ihr Unternehmen auf 

den neuesten Stand. 

Unser Kooperationspartner Deutsche 

Leasing ist der lösungsorientierte As-

set-Finance-Partner des deutschen Mit-

telstands. Unsere Leasing-Möglichkeiten ver-

leihen Ihnen die Freiheit, Ihre Investitionsobjekte 

unabhängig zu wählen. Diese erweitern Ihre finanzielle 

Flexibilität, da meist keine zusätzlichen Sicherheiten er-

forderlich sind. Außerdem sind die Leasingraten in der 

Regel als Betriebsausgaben steuerlich absetzbar.

FACTORING
Mit Factoring verwandeln wir Ihre Außenstände aus In-

lands- und Exportgeschäften zu barem Geld. Das Finan-

zierungsinstrument schützt zudem vor Forderungsver-

lusten und erleichtert die Finanzdisposition. Wir 

verschaffen Ihnen gerne einen Überblick 

darüber, was sich hinter dieser vielseiti-

gen Finanzdienstleistung verbirgt. 

MEZZANINE
Investitionen können zur Verschie-

bung der Bilanzstrukturen führen, die 

Ihr Rating über Jahre belasten können. 

Mezzanine-Kapital kann dies verhindern. 

Es ist eine Mischform aus Eigen- und Fremd-

kapital. Die Kapitalgeber stellen Kapital zu defi-

nierten Zinskosten und Rückzahlungsvereinbarungen 

zur Verfügung. Durch die rechtliche Ausgestaltung wird 

dieses Kapital dabei wirtschaftlich wie Eigenkapital be-

handelt.

ANDREAS SCHOLZ 
Firmenkundenberater

Telefon: 02521 27-350 

firmenkunden@sparkasse-beckum.de
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MARKUS PUST
Geschäftsführer

MARKUS PUST UND
FRISEURE GMBH
in Beckum

„ Die Sparkasse Beckum-Wadersloh war nicht nur bei 
der Unternehmensgründung ein wichtiger Ansprechpartner. 
Kurze Wege und fachliche Kompetenz sind für mich 
wichtige Kriterien einer langen Partnerschaft.“
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„MIT UNSERER 
STARTHILFE ERREICHEN 
EXISTENZGRÜNDER 
SICHER IHRE ZIELE.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT

UNTERNEHMENSGRÜNDUNG
UNSER KNOW-HOW FÜR EINEN ERFOLGREICHEN START 

Ihre Entscheidung für die Selbstständigkeit beweist 

Mut und Risikobereitschaft. Wir beraten Existenzgrün-

der umfassend und bieten individuelle Lösungen ein-

schließlich öffentlicher Fördermittel an. 

Eine tragfähige Geschäftsidee, verbunden 

mit einem überzeugenden Businessplan, 

ist für den Start schon die halbe Miete. 

Wir helfen dabei, Ihren Kapitalbedarf 

sowie die passenden Finanzierungs-

formen zu finden und setzen diese 

mit Ihnen nachhaltig um. 

Mit unserer persönlichen Beratung und kompetenten 

Unterstützung von der Planung bis hin zur Realisierung 

sowie zu wichtigen Fragen der Existenzgründung be-

gleiten wir Sie auf dem Weg in die Selbstständigkeit. 

Nicht nur bei der Unternehmensgründung, 

sondern auch wenn es um nachhaltige 

Investitionen geht, sind wir der pas-

sende und zuverlässige Ansprech-

partner für Sie. Als Ihr perfekter Part-

ner sorgen wir für den ersten soliden 

Schritt in das Unternehmertum 

und arbeiten zusammen mit 

Ihnen für einen nachhalti-

gen Erfolg.

A Auf dem Foto v. l. :
Markus Pust, Geschäftsführer, 
Markus Pust und Friseure GmbH 
und Kundin

MATTHIAS MAIBAUM
Firmenkundenberater 

Telefon: 02521 27-306 

firmenkunden@sparkasse-beckum.de
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DR.-ING. 
LUIGI DI MATTEO
Geschäftsführer

DI MATTEO FÖRDERAN-
LAGEN GMBH & CO. KG
in Beckum

„ Wir schätzen die partnerschaftliche Zusammenarbeit 
mit der Sparkasse Beckum-Wadersloh, weil sie seit Beginn 
von Vertrauen, Verlässlichkeit und Kontinuität geprägt ist. 
Das ist gelebte Nachhaltigkeit.“
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A  Auf dem Foto v. l. :
Dr.-Ing. Luigi Di Matteo, Geschäftsführer,
Di Matteo Förderanlagen GmbH & Co. KG,
Frank Göhler, Sparkasse Beckum-Wadersloh, 
Orlando Di Matteo und Clelia Di Matteo

FRANK GÖHLER
Firmenkundenberater

Telefon: 02521 27-215

firmenkunden@sparkasse-beckum.de

„WIR STEHEN AN 
IHRER SEITE, DAMIT 
SIE IHR UNTERNEHMEN 
ZUVERLÄSSIG WEITER-
GEBEN KÖNNEN.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT

GENERATIONENMANAGEMENT  
ALLES FÜR SIE UND IHRE FAMILIE 

Die Zusammenarbeit zwischen Alt und Jung sowie der 

Wissenstransfer zwischen den Generationen 

sind wesentliche Erfolgsfaktoren einer er-

folgreichen und nachhaltigen Unterneh-

mensführung. 

Gerade in der Phase der Unterneh-

mensübergabe spielt das Generati-

onsmanagement eine bedeutende 

Rolle. 

Die gut strukturierte Regelung Ihrer ei-

genen Vermögensnachfolge gehört zu den 

sensibelsten Entscheidungen, die Sie im Laufe 

Ihres Lebens treffen müssen. 

Zugleich können die Gestaltung und Umsetzung 

höchst komplex sein. Wir unterstützen Sie dabei, Ihre 

Vermögensnachfolge vorausschauend und umfassend 

zu planen. Durch unser Spezialistenwissen und unse-

re Fähigkeit, die unterschiedlichsten Interessen 

erfolgreich auszugleichen, können wir Ihre 

Vorstellungen optimal umsetzen. 

Ihre Vermögenswerte sind ein sicht-

barer Teil Ihres Lebenswerkes und wir 

möchten helfen, es zu bewahren. 

Daher begleiten wir Sie 

bei der Übergabe an die  

nachfolgende Generation, 

beim Verkauf Ihrer Firma, 

bei der Errichtung von 

Stiftungen und bei Fragen 

rund um den Nachlass. 
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GUIDO HOLTMANN 
Geschäftsführer

HEINZ HOLTMANN 
GMBH & CO. KG 
in Beckum

„ Die Sparkasse Beckum-Wadersloh ist für uns immer ein 
verlässlicher Partner und steht für gute Beratung und erst-
klassigen Service. “
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A  Auf dem Foto v. l. :
Frank Göhler, Sparkasse Beckum-Wadersloh, 
Heinz Holtmann und Guido Holtmann, 
Geschäftsführer, Heinz Holtmann GmbH & Co. KG

„WIR BEGLEITEN 
SIE IN ALLEN PHASEN 
EINER VERANTWORT-
UNGSBEWUSSTEN 
WEITERGABE.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT

UNTERNEHMENSNACHFOLGE 
DIE STRUKTURIERTE ÜBERGABE EINES UNTERNEHMENS

Die Lebenszeit eines erfolgreichen Unternehmens ist 

praktisch unbegrenzt. 

Sie wollen Ihre Unternehmensnachfolge 

umsichtig und strukturiert regeln? Sie 

möchten die Gesellschafterstruktur 

in Ihrem Betrieb verändern? Bei der 

Übergabe eines Unternehmens gibt 

es viele Dinge zu beachten. In Fami-

lienunternehmen kommt die emotio-

nale Komponente hinzu. 

Von der Planung der Unternehmensnachfol-

ge ist das gesamte Unternehmen betroffen. Daher 

ist es wichtig, frühzeitig die richtigen Vorkehrungen zu 

treffen, damit Sie als Unternehmer der Verantwortung 

für Ihr Lebenswerk, für Ihre Angehörigen und 

letztlich, gerade in Familienunternehmen, 

auch der Verantwortung für Ihre Mitarbei-

ter gerecht werden können. 

Zusammen mit unseren Spezialisten 

beraten und betreuen wir Sie wäh-

rend des gesamten Prozesses.

FRANK GÖHLER
Firmenkundenberater

Telefon: 02521 27-215

firmenkunden@sparkasse-beckum.de
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FRÖLICH · HABROCK 
& PARTNER MBB
in Beckum „ Wir schätzen die partnerschaftliche Zusammenarbeit auf Augenhöhe 

im Interesse unserer Kunden. Auch für unsere weltweit tätige 
Mandantschaft ist die Sparkasse Beckum-Wadersloh ein zuverlässiger 
Partner für die Abwicklung sämtlicher Bankgeschäfte.“
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FREIBERUFLER
WIR LASSEN SIE NICHT IM REGEN STEHEN

A Auf dem Foto vorne v. l. :
Jörg Mußmann, Claus Böckenholt, Reinhard Habrock 
und Timo Brüggemann, hinten v. l. : Sebastian Schröer, 
Michael Ollhoff, Sparkasse Beckum-Wadersloh und Peter Frölich

MICHAEL OLLHOFF
Firmenkundenberater

Telefon: 02521 27-249 

firmenkunden@sparkasse-beckum.de

„WIR BERATEN SIE 
SO INDIVIDUELL WIE 
IHRE BRANCHE 
INDIVIDUELL IST.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT

Wir verstehen uns als leistungsstarker Partner und 

sachkundiger Berater mit genauen Kenntnissen der 

Branchen und Aufgabenstellungen unserer Freiberufler.  

Denn jede Branche und jeder Wirtschaftszweig haben 

ihre ganz eigenen Besonderheiten.

Wir begleiten Sie bei der Existenzgrün-

dung, beim Kauf oder Verkauf von 

Praxis, Kanzlei oder Büro bis hin zur 

Finanzierung/Leasing von neuen Ge-

räten, IT-Ausstattung, Einrichtung, 

Fahrzeugen und Praxiseinrichtungen.

Die unterschiedlichen Bedürfnisse der Ärzte, Juristen, 

Architekten etc. sind uns bestens bekannt. Daher erfah-

ren Sie eine intensive Betreuung durch unsere erfahre-

nen Spezialisten. 

Wir bieten Ihnen auf Ihren Bedarf abge-

stimmte Lösungen für alle Phasen im 

Privat- wie im Berufsleben. 
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DR. JÜRGEN OHLMEIER
Zahnarzt

BECKUM HAT BISS
„ Zusammenarbeit seit meinem 1. Sparbuch, ca. seit dem 6. Lebensjahr. 
Spezielle Zusammenarbeit seit der Praxisgründung im Jahre 1983. Haupt-
gründe damals und heute sind die räumliche Nähe gepaart mit fairer, 
freundlicher und äußerst kompetenter Kooperation durch immer gleiche 
Berater, kurze Dienst- und Entscheidungswege.“
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A  Auf dem Foto v. l. :
Michael Ollhoff, Sparkasse Beckum-Wadersloh
und Dr. Jürgen Ohlmeier, Zahnarzt

„WIR SIND IHR 
STRATEGIEPARTNER 
BEI DER ABSICHERUNG 
IHRER ZUKUNFT.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT

Freiberufler arbeiten auf eigenes Risiko. Sie tragen 

nicht nur ihr unternehmerisches Risiko selbst, sondern 

auch ihr persönliches. Denn meistens sind sie nicht 

automatisch abgesichert bei Krankheit, Unfall oder Be-

rufsunfähigkeit – oder auch für die Rente. 

Wir beraten Freiberufler umfassend, indi-

viduell und langfristig auf Augenhöhe 

zu allen Finanz- und Unternehmens-

fragen. 

Wir erstellen mit Ihnen eine vorausschauende Finanz-

strategie, die auch rechtliche und steuerliche Aspekte 

berücksichtigt.

Mit einem persönlichen Ansprechpartner wer-

den wir diesem Anspruch gerecht.

FREIBERUFLER
WIR SIND IHR STARKER PARTNER IN DER REGION

MICHAEL OLLHOFF
Firmenkundenberater

Telefon: 02521 27-249 

firmenkunden@sparkasse-beckum.de
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NORBERT HUFNAGEL
Chief Financial Officer

BEUMER Group
in Beckum

„ Die Sparkasse Beckum-Wadersloh ist ein adäquater Partner 
bei der Finanzierung unserer internationalen Projekte. Daher 
arbeiten wir schon seit vielen Jahren erfolgreich zusammen.“
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A Auf dem Foto v. l. :
Norbert Hufnagel, CFO, BEUMER Group
und Mirco Wangemann, Sparkasse Beckum-Wadersloh/
S-International Westfalen 

MIRCO WANGEMANN 
Kundenbetreuer Ausland

Telefon: 02521 27-312

firmenkunden@sparkasse-beckum.de

INTERNATIONALES GESCHÄFT
MIT UNSERER KOMPETENTEN BEGLEITUNG

Um erfolgreich im Ausland Geschäfte machen zu kön-

nen, brauchen Sie nicht nur die passenden Produk-

te oder Dienstleistungen – sondern auch die nötigen 

Kenntnisse über die Gepflogenheiten vor Ort. 

Unsere Firmenkundenberater verfügen 

über diese Kenntnisse und die richtigen 

Kontakte. Durch unsere Zusammen-

arbeit mit der S-International West-

falen, den Landesbanken sowie der 

Deutschen Leasing können Sie bei 

Auslandsgeschäften ein Netzwerk 

aus erfahrenen Experten nutzen, die 

Sie bei Ihren internationalen Geschäfts-

abwicklungen umfassend beraten und 

begleiten. 

Diese Experten werden – in Zusammenarbeit mit uns 

– schon in Deutschland aktiv, aber natürlich auch in Ih-

rem gewünschten Zielland. Dies beinhaltet auch umfas-

sende Lösungen für das Management Ihrer Risiken im 

globalen Handelsgeschäft, maßgeschneiderte 

Produkte für Ihre strukturierten Handels- 

und Exportfinanzierungen und unsere 

Erfahrung vor Ort zur Unterstützung 

Ihrer weltweiten Geschäfte.
„MIT UNSERER 
BEGLEITUNG KÖNNEN 
GROSSE UND KLEINE 
FIRMEN IM AUSLAND 
ERFOLGREICH SEIN.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT
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FRANZ FUEST
Vorstandsvorsitzender

FUEST 
FAMILIENSTIFTUNG 
in Neubeckum

„ Um auf dem Gesundheitsmarkt in Deutschland aktiv und erfolgreich zu 
sein, setzen wir auf Vertrauen und Kooperation. Hierbei schätzen wir die 
partnerschaftliche Zusammenarbeit mit festen Ansprechpartnern.“
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A Auf dem Foto v. l. :
Norbert Nienaber, Sparkasse Beckum-Wadersloh und 
Franz Fuest, Vorstandsvorsitzender, Fuest Familienstiftung

NORBERT NIENABER 
Bereichsdirektor 

S-Vermögensmanagement  

Telefon: 02521 27-333 

svm@sparkasse-beckum.de

Ihrer Finanz- und Unternehmensplanung passt. Natürlich 

werden Ihre persönlichen Vorstellungen und Ihre Risikobe-

reitschaft dabei berücksichtigt. Auch die ertragreiche An-

lage Ihres Privatvermögens nehmen wir gerne in unseren 

Anlagevorschlägen mit auf. 

Im Rahmen unserer hochwertigen ganzheit-

lichen Beratung bieten wir Ihnen auch die 

vernetzte Betrachtung Ihrer privaten und 

betrieblichen Finanzsphäre in unserem 

Reporting an.

DIE RICHTIGE MISCHUNG 
IST ENTSCHEIDEND

Sinnvoll ist in der Regel eine Kombination aus 

mehreren Anlageformen, von Tages- und Termin-

geldern über Fonds, Rentenpapiere, Zertifikate und Aktien 

bis zu Sachwerten, Immobilien und Beteiligungen. Zusam-

men mit einem ganzen Team von Spezialisten beraten 

Ihr Firmenkundenbetreuer und Ihr Vermögensberater Sie 

kompetent und umfassend.

ANLAGE & VERMÖGEN
DURCHBLICK FÜR IHR VERMÖGEN

Ihr Unternehmen läuft erfolgreich und Sie haben Reser-

ven, die Sie gewinnbringend anlegen möchten. Ob Ihre 

geschäftliche oder private Geldanlage kurz-, mittel- oder 

langfristig laufen soll – wir beraten Sie beim Auf- und Aus-

bau Ihres Vermögens. Dabei finden wir die Lösung, 

die Ihren Wünschen und Ihrer Anlagementali-

tät entspricht.

EIN KONZEPT FÜR 
IHR VERMÖGEN
· Liquidität sicherstellen, 

  Reserven schaffen

· Vermögen sichern

· Ertragsspielräume ausschöpfen

· Rahmenbedingungen  berücksichtigen

SO INDIVIDUELL WIE IHRE PLÄNE
Zusammen mit Ihnen entwickeln Ihr Firmenkundenbetreuer 

und unsere Vermögensberater eine Anlagestrategie, die zu 

„WIR BERATEN SIE
INDIVIDUELL NACH 
IHREN WÜNSCHEN UND 
BEDÜRFNISSEN BEIM 
ERHALT UND AUSBAU 
IHRES VERMÖGENS “
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DR. UWE MERTENS
Geschäftsführer

AUTO MERTENS GMBH
in Beckum

„ Die Geschäftsbeziehung basiert auf gegenseitigem 
Vertrauen. Unser direkter Ansprechpartner hat immer 
schnelle und unkomplizierte Lösungen für unser 
Unternehmen.“
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A Auf dem Foto v. l. :
Sandra Stutenbäumer, Sparkasse Beckum-Wadersloh und 
Dr. Uwe Mertens, Geschäftsführer, Auto Mertens GmbH 

SANDRA STUTENBÄUMER 
Leiterin Medialer Vertrieb  

Telefon: 02521 27-206 

medialer-vertrieb@sparkasse-beckum.de

DIGITALISIERUNG
UNSERE UNTERSTÜTZUNG FÜR INNOVATIONEN UND DIGITALISIERUNG

„WIR STEHEN IHNEN 
BEI NEUEN TECHNISCHEN 
ENTWICKLUNGEN IM 
GELDVERKEHR KOMPE-
TENT ZUR SEITE.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT

Die Digitalisierung bietet vielfältige Chancen, gerade 

auch für den Mittelstand: Neue Produkte können schnel-

ler hergestellt, Kundenwünsche besser berücksichtigt, 

neue Geschäftsfelder und Services angeboten werden. 

Vor allem für kleinere Unternehmen bietet 

das Internet ganz neue Möglichkeiten 

der Teilhabe an Wertschöpfungsketten 

und verändert die Beziehungen zu Be-

schäftigten, Kunden und Lieferanten 

grundlegend.

Die Bedeutung der Digitalisierung für 

die Wirtschaft ist nicht mehr von der 

Hand zu weisen. Sie durchzieht längst 

alle Unternehmen, alle Branchen und alle Ge-

schäftsmodelle. Wir als Sparkasse unterstützen Sie 

bei Ihrer Digitalisierungsstrategie und der Umsetzung 

Ihrer Projekte wie E-Commerce für den Einzelhandel, 

Verschlankung von Prozessen in der Produktion, On-

line-Marktplätze für Handwerker, Multikanal-Auftritte 

und Social Media-Plattformen für die Kun-

dengewinnung sowie die Vernetzung von 

Unternehmen (z. B. den HuB „münster-

LAND.digital).

Bei Ihren Investitionen in zukunfts-

weisende und innovative Vorhaben 

sowie für die Entwicklung neu-

er Produkte und Prozesse 

in Ihrem Unternehmen 

begleiten wir Sie mit den 

entsprechenden Finan-

zierungsformen.
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ZITAT KUNDE: ES MOLUPTAQUE VOLUM ALIT EA VERI-
SITATIUS PORIBUS VENIS PARITIUNT IUNTO ENIMIN ES 
ESSIM DIS DOLLIT VOLORUM RERFERSPIS NAM ACIUM 
REMPORE MPEDIPSUM EUM VEL MOLLENTUR?“
           Name Vorname

RENATE ROß-SPANIOL
Geschäftsführerin

BOUTIQUE GLAMOUR
in Beckum

„ Mit der Sparkasse Beckum-Wadersloh sind wir beim 
Zahlungsverkehr immer auf dem Laufenden und das mit 
einer Top-Beratung und sehr gutem Service vor Ort.“
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A  Auf dem Foto v. l. :
Renate Roß-Spaniol, Geschäftsführerin, 
Boutique Glamour und Sandra Stutenbäumer, 
Sparkassen Beckum-Wadersloh

SANDRA STUTENBÄUMER 
Leiterin Medialer Vertrieb  

Telefon: 02521 27-206 

medialer-vertrieb@sparkasse-beckum.de

ZAHLUNGSVERKEHR / LIQUIDITÄT
PROFITIEREN SIE VON VIELFÄLTIGEN LEISTUNGEN

Das Geschäftskonto ist die Grundlage für einen rei-

bungslosen Zahlungsverkehr. Ausgerichtet nach Ihrem 

persönlichen Bedarf bieten wir Ihnen verschiedene 

Kontomodelle. 

Mit flexiblen Leistungen sowie vielfältigen 

Erweiterungsmöglichkeiten stehen Ih-

nen weitere praxisgerechte Lösungen 

zur Verfügung: vom flexiblen und un-

abhängigen Bezahlen auf Geschäfts-

reisen mit der Business MasterCard 

bis zur Liquiditätssteuerung über 

Cash-Management bzw. Cash-Pooling.

Für Unternehmen gehören Online-Zah-

lungen zum Alltagsgeschäft. Mit den elek- 

tronischen Anwendungen Ihrer Sparkasse steuern 

Sie Ihren Zahlungsverkehr und Ihre Liquidität ebenso 

einfach und effizient wie Ihre Akkreditiv-Aufträge oder 

den Wertpapierhandel. 

Mit Point of Sale (POS) ermöglichen wir Ihnen 

den Weg zum bargeldlosen Zahlungsver-

kehr an der Ladenkasse oder in mobilen 

Verkaufseinheiten (z. B. in Lieferfahr-

zeugen). 

Das Angebot beinhaltet Kartenter-

minals sowie die Abwicklung 

des kompletten Zahlungs-

verkehrs für alle gängigen 

Zahlungsarten bis zur 

Gutschrift auf dem Konto 

des Händlers.

„WIR ERLEICHTERN 
IHRE ZAHLUNGS-
ABLÄUFE UND HALTEN 
SIE LIQUIDE.“

Mehr Beratung

PLUSPUNKT
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DIRK
SCHULZE-TENKHOFF
Landwirt

HOF SCHULZE-TENKHOFF
in Beckum

„ Von Anfang an habe ich bei der Sparkasse 
Beckum-Wadersloh beste Erfahrungen gesammelt. 
Immer zuverlässig, kompetent und nachhaltig.“
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A Auf dem Foto v. l. :
Dirk Schulze-Tenkhoff, Landwirt, Hof Schulze-Tenkhoff
und Michael Möllenhoff, Sparkasse Beckum-Wadersloh 

Telefon: 02521 270 

firmenkunden@sparkasse-beckum.de

AGRARWIRTSCHAFT
INDIVIDUELLE LÖSUNGEN FÜR JEDEN BEDARF

„WIR SIND DER 
ERFAHRENE PARTNER 
DER LANDWIRTSCHAFT 
MIT INNOVATIVEN 
LÖSUNGEN UND 
NACHHALTIGKEIT.“

Die Sparkasse Beckum-Wadersloh bietet allen landwirt-

schaftlichen Unternehmen fachkompetente, marktnahe 

Beratung und Betreuung. 

Ihre Berater vor Ort sind spezialisierte Fachkräfte, 

die Sie in allen Fragen rund um die Landwirt-

schaft einschließlich erneuerbarer Ener-

gien persönlich beraten und betreuen. 

Der Einsatz von Fördermitteln bei Ih-

rem Investitionsvorhaben ist für uns 

selbstverständlich. Das Wichtigste 

für uns ist die Zusammenarbeit mit 

Ihnen.

Wir unterstützen Sie außerdem bei allen weiteren 

wichtigen finanziellen Entscheidungen, beispielsweise 

bei der Wahl der richtigen Versicherung oder wenn es 

um Ihre Altersvorsorge oder die Abwicklung Ihres Zah-

lungsverkehrs geht. 

Dabei berücksichtigen wir sowohl Ihre 

unternehmerischen Pläne und Vorha-

ben als auch Ihre privaten Wünsche 

und Ziele. Gemeinsam entwickeln wir 

individuelle Lösungen, die genau zu 

Ihrem Betrieb passen.

Mehr Beratung

PLUSPUNKT
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BERND DREES
Geschäftsführer

MDL METALLBAU GMBH
in Wadersloh

„ Mit der Sparkasse Beckum-Wadersloh haben wir das 
Rundum-Sorglos-Paket. Seit Jahren fühlen wir uns hier 
bestens aufgehoben. Unsere Firmenkundenbetreuer 
haben immer eine optimale Lösung für uns.“
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RUDOLF HEISING 
Leiter Versicherungsagentur   

Telefon: 02521 27-444 

versicherungen@sparkasse-beckum.de

ABSICHERUNG
SCHUTZ DES UNTERNEHMENS

Die Sicherheit Ihres Unternehmens und der Schutz Ih-

res Vermögens sind wertvolle Güter. Wir unterstützen 

Sie dabei, diese zu erhalten. Ein zielorientiertes Risiko-

management ist dabei die Basis für den Erfolg.

Im Rahmen einer ganzheitlichen Betrach-

tung identifizieren wir gemeinsam mit 

Ihnen vorhandene und denkbare zu-

künftige Risikopotenziale und arbei-

ten individuelle Lösungen für Sie aus.

Unsere Leistungen sind die 

Einrichtung und Betreuung von:

· betrieblichen Versicherungen

· betrieblichen Altersversorgungslösungen

· privater Absicherung

Unsere Firmenkundenberater stehen 

gemeinsam mit unseren Spezialisten 

auch in diesen Bereichen qualifiziert 

und auf Ihre individuellen Bedürfnisse 

abgestimmt an Ihrer Seite.

„WIR SICHERN SIE
 IN ALLEN LEBENS-
BEREICHEN AB UND 
MINIMIEREN IHRE 
RISIKEN.“

A Auf dem Foto v. l. :
Rudolf Heising, Sparkasse Beckum-Wadersloh und 
Bernd Drees, Geschäftsführer, MDL Metallbau GmbH

Mehr Beratung

PLUSPUNKT
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PRODUKTPALETTE
UNSERE BEWÄHRTEN PRODUKTE FÜR IHREN UNTERNEHMENSERFOLG

BASIS GRÜNDEN & INVESTIEREN FINANZIERUNGEN ABSICHERN AUSLAND

ZAHLUNGSVERKEHR GRÜNDUNGSDARLEHEN LEASING
BETRIEBLICHE 
ABSICHERUNG

AUSLANDSZAHLUNGEN

Sie können, wann immer Sie wollen, auf Ihre Konten zugrei-
fen und Ihre Finanzgeschäfte tätigen – weltweit.

Sie erhalten nicht nur ein Darlehen unter Einbeziehung 
öffentlicher Fördermittel, sondern auch kompetente 
Unterstützung von der Planung bis zur Realisierung Ihres 
Unternehmens.

Ob Fahrzeuge, Immobilien, techno-
logische Ausstattung, Software oder 
Maschinen – mit unseren Leasing-
modellen bringen Sie Ihr Unterneh-
men auf den neuesten Stand.

Erfahren Sie, mit welchen Ver-
sicherungen Sie sich und Ihre 
Mitarbeiter bei unvor her sehbaren 
Ereignissen schützen. Und wie Sie 
mit einem unternehmens weiten 
Vorsorge modell gemeinsame 
Werte schaffen. 

Sie können Ihre Zahlungseingänge 
ganz bequem mittels Banking- 
software oder per Online-Banking 
übermitteln.

KONTOKORRENTKREDIT FÖRDERKREDITE FACTORING PRIVATE ABSICHERUNG
ZINS-, WÄHRUNGS- UND 
ROHSTOFFMANAGEMENT

Jederzeit verfügbar für jeden Verwendungszweck sichert der 
Kontokorrentkredit Ihre Liquidität. 

Wir spüren für Sie öffentliche Fördermittel für die Exis-
tenzgründung auf – individuell angepasst zu günstigen 
Konditionen. 

Durch Factoring sichern Sie sich Ihre 
Liquidität durch die Auszahlung von 
bis zu 90 % Ihrer Rechnungsbeträge 
innerhalb von 24 Stunden. Außer-
dem genießen Sie einen 100 %igen 
Ausfallschutz.

Die passende Vorsorge für jede 
Situation, z. B. Absicherung der 
persönlichen Arbeitskraft oder Al-
tersvorsorge für die ganze Familie.

Durch den geschickten Einsatz von 
Sicherungsinstrumenten beugen 
Sie den Volatilitäten auf den inter-
nationalen Märkten vor.

INVESTITIONSFINANZIERUNG UMWELTINVESTITIONEN
BETEILIGUNGSKAPITAL/ 

MEZZANINE-FINANZIERUNG
BETRIEBLICHE 

ALTERSVORSORGE
DOKUMENTENGESCHÄFT

Auf Ihre Anforderungen abgestimmt, können Sie mit diesem 
Kredit 100 Prozent Ihrer Investitionen finanzieren.

Mit den Förderkrediten der Förderbanken (z.B. der NRW.
Bank und der KfW) können Sie Ihr Unternehmen umwelt- 
und klimafreundlich sanieren – und so Kosten senken.

Gewinnen Sie Geldgeber für Ihre 
Ideen. Mit frischem Eigenkapital 
erhöhen Sie Ihre finanziellen 
Spielräume und die Stabilität 
Ihres Unternehmens.

Mit dem richtigen Produkt steigern 
Sie die Motivation Ihrer Mitarbeiter 
– und Sie können Steuern sparen.

Mit unseren Außenhandels- 
instrumenten schützen Sie sich vor 
unangenehmen Überraschungen.

INVESTMENT-FONDS
AUSSENHANDELS-
FINANZIERUNGEN

Schon mit kleinen Beträgen schaf-
fen Sie langfristig ein respektables 
und sicheres Vermögen.

Steuern Sie Ihre Liquidität zielge-
richtet und kostengünstig.
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BASIS GRÜNDEN & INVESTIEREN FINANZIERUNGEN ABSICHERN AUSLAND

ZAHLUNGSVERKEHR GRÜNDUNGSDARLEHEN LEASING
BETRIEBLICHE 
ABSICHERUNG

AUSLANDSZAHLUNGEN

Sie können, wann immer Sie wollen, auf Ihre Konten zugrei-
fen und Ihre Finanzgeschäfte tätigen – weltweit.

Sie erhalten nicht nur ein Darlehen unter Einbeziehung 
öffentlicher Fördermittel, sondern auch kompetente 
Unterstützung von der Planung bis zur Realisierung Ihres 
Unternehmens.

Ob Fahrzeuge, Immobilien, techno-
logische Ausstattung, Software oder 
Maschinen – mit unseren Leasing-
modellen bringen Sie Ihr Unterneh-
men auf den neuesten Stand.

Erfahren Sie, mit welchen Ver-
sicherungen Sie sich und Ihre 
Mitarbeiter bei unvor her sehbaren 
Ereignissen schützen. Und wie Sie 
mit einem unternehmens weiten 
Vorsorge modell gemeinsame 
Werte schaffen. 

Sie können Ihre Zahlungseingänge 
ganz bequem mittels Banking- 
software oder per Online-Banking 
übermitteln.

KONTOKORRENTKREDIT FÖRDERKREDITE FACTORING PRIVATE ABSICHERUNG
ZINS-, WÄHRUNGS- UND 
ROHSTOFFMANAGEMENT

Jederzeit verfügbar für jeden Verwendungszweck sichert der 
Kontokorrentkredit Ihre Liquidität. 

Wir spüren für Sie öffentliche Fördermittel für die Exis-
tenzgründung auf – individuell angepasst zu günstigen 
Konditionen. 

Durch Factoring sichern Sie sich Ihre 
Liquidität durch die Auszahlung von 
bis zu 90 % Ihrer Rechnungsbeträge 
innerhalb von 24 Stunden. Außer-
dem genießen Sie einen 100 %igen 
Ausfallschutz.

Die passende Vorsorge für jede 
Situation, z. B. Absicherung der 
persönlichen Arbeitskraft oder Al-
tersvorsorge für die ganze Familie.

Durch den geschickten Einsatz von 
Sicherungsinstrumenten beugen 
Sie den Volatilitäten auf den inter-
nationalen Märkten vor.

INVESTITIONSFINANZIERUNG UMWELTINVESTITIONEN
BETEILIGUNGSKAPITAL/ 

MEZZANINE-FINANZIERUNG
BETRIEBLICHE 

ALTERSVORSORGE
DOKUMENTENGESCHÄFT

Auf Ihre Anforderungen abgestimmt, können Sie mit diesem 
Kredit 100 Prozent Ihrer Investitionen finanzieren.

Mit den Förderkrediten der Förderbanken (z.B. der NRW.
Bank und der KfW) können Sie Ihr Unternehmen umwelt- 
und klimafreundlich sanieren – und so Kosten senken.

Gewinnen Sie Geldgeber für Ihre 
Ideen. Mit frischem Eigenkapital 
erhöhen Sie Ihre finanziellen 
Spielräume und die Stabilität 
Ihres Unternehmens.

Mit dem richtigen Produkt steigern 
Sie die Motivation Ihrer Mitarbeiter 
– und Sie können Steuern sparen.

Mit unseren Außenhandels- 
instrumenten schützen Sie sich vor 
unangenehmen Überraschungen.

INVESTMENT-FONDS
AUSSENHANDELS-
FINANZIERUNGEN

Schon mit kleinen Beträgen schaf-
fen Sie langfristig ein respektables 
und sicheres Vermögen.

Steuern Sie Ihre Liquidität zielge-
richtet und kostengünstig.
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Sparkasse Beckum-Wadersloh
Weststraße 32 · 59269 Beckum

Telefon:  02521 27-0
Telefax:  02521 27-299
E-Mail:  mail@sparkasse-beckum.de
Internet:  www.sparkasse-beckum.de


